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会社概要

会社名

代表者

設立

資本金

連結従業員

事業内容

株主数

主な株主

本社所在地

連結子会社

 
（）は持分比

株式会社ネクスト

 

（東証マザーズ：2120）

代表取締役社長

 

井上

 

高志

1997年（平成9年）

 

3月12日

 

（3月決算）

1,983百万円

 

発行済株式総数185,769株（内、自己株式7,800株）

534名（内、派遣・アルバイト99名）

 

前年度末（08年3月末）比＋100名

不動産ポータル事業（主力事業

 

売上構成比90%超）

地域コミュニティ事業

賃貸保証事業

その他事業

2,391名（2008年9月末現在）

ネクスト役員、楽天株式会社（同社の持分法摘要会社）

東京都中央区晴海1-8-12

 晴海アイランドトリトンスクエアオフィスタワー

株式会社ウィルニック

 

（66.0%）

 

※伊藤忠商事社との合弁会社

 
株式会社レンターズ

 

（100%）

 株式会社ネクストフィナンシャルサービス（以下、NFS）

 

（100%）

※2008年12月末現在

会社の状況
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2009年3月期
連結売上高(見込み)

8,8918,891百万円百万円

その他事業

4.94.9％％

賃貸保証事業

3.03.0％％

地域コミュニティ事業

0.30.3％％

不動産ポータル事業不動産ポータル事業

91.8％91.891.8％％

日本最大級の不動産情報サイト『HOME’S』を運営

不動産ポータル事業の特徴不動産ポータル事業の特徴

不況に強いインターネットサービス

不動産・金融危機と言われる今期にお

 
いても、増収となる見込み。特に市況

 
が低迷している分譲マンション分野も

 
増収見込み

安定した収益モデル

成果報酬型ではない、月額利用課金型

 
により毎月安定した収益を確保

日本最大級の物件情報

賃貸、新築、介護施設、リフォームな

 
ど日本全国約120万物件の多種多様な住

 
まいの情報を提供

会社概要 運営事業
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日本最大級の不動産情報サイト日本最大級の不動産情報サイト

質・量共に日本最大級
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『HOME’S』は質・量共に日本最大級の不動産情報サイト

・『HOME’S』を冠する8つの専門的な住宅・不動産情報サイトを運営
・質・量共に住宅・不動産情報ポータルサイトとして日本最大級

不動産情報サイト『HOME’S』のトップページ

掲載物件数

ページビュー

使い易さ

利用店舗数

118万件

9,572店舗

1億2,743万PV

不動産情報サイトランキング

３部門で総合１位を獲得

 

(※)

ホームズ 検索

日本最大級日本最大級

(※) ゴメス・コンサルティング社の調査。ユーザーにとっていかに有益かと

 

いう視点で、ゴメス社のアナリストが数百の調査項目に基づき調査し評価

賃貸 中古不動産 モバイル賃貸

事業概要 日本最大級の不動産情報サイト

(※) いずれも「HOME’S賃貸・不動産売買」2009年1月の数値
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『HOME’S』のメインサービス「HOME’S賃貸」サイト

リアルタイムで更新される

掲載物件数情報

お互いの職場からの通勤時間を

指定すれば一括で希望に合った

物件が検索できる

物件検索後には、

気になる周辺情報も表示ができる

「HOME’S賃貸」サイトのトップ画

通勤時間による検索画面（3駅からの選択可 検索結果画面（周辺情報も閲覧可

事業概要 日本最大級の不動産情報サイト
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チェックを入れ

れば自動で地図

上に表示される

家賃相場が一目で

分かる為、安心して

物件探しができる

地域独自の情報

も同時に提供

ネクストの

オリジナル機能

地域コミュニティ

サイト

 
「Lococom」

と連動し、口コミ

情報を表示させる

「物件情報」＋「周辺情報」の提供などワンストップで住まい探しをサポート

周辺情報画面（スポットを地図上で確認可

周辺情報の家賃相場画 口コミ情報（Lococomと連

周辺情報の生活一般情報画

事業概要 日本最大級の不動産情報サイト
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ユーザーに対する安心感を提供するために「情報精度No.1」を目指す

HOMEHOME’’SS住まいのアドバイザー認定店住まいのアドバイザー認定店

 

20092009

【審査基準】

・2007年9月30日以前にHOME’S会員に入会していること

・情報審査期間中にHOME’S情報審査規約(おとり広告や誇大

 
広告など)に抵触する違反行為がなかったこと

・情報審査期間：2007年10月1日～2008年9月30日

・その他、当社が独自に設けた審査基準を満たしていること

ユーザーに対する安心感を提供

【認定店舗数】

2009年版

 

4,584店舗

2008年版

 

4,667店舗

事業概要 日本最大級の不動産情報サイト
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安定した収益構造安定した収益構造

月額利用料形式によるストックビジネスモデル
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不動産ポータル事業のビジネスモデル

・顧客

 

（有料）：クライアント自ら物件情報や施行事例を、当社管理サイト（HOME’S）へ登録

・利用者（無料）：パソコンや携帯電話から当社管理サイト（HOME’S）へアクセスし、物件情報や不動産情報を閲覧し、

 
気に入った物件があれば、不動産会社へメールやフリーダイヤルでお問合せ可能

顧客顧客

不動産仲介会社
不動産管理会社

不動産開発会社

ハウスメーカー
工務店

リフォーム会社

利用者利用者

物件情報

物件情報

会社情報
施行事例

WEBサイト

情報の閲覧

お問合せ
モバイルサイト

ネクスト（当社）ネクスト（当社）

課金

課金

課金

事業概要 安定した収益構造

無料

無料
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成約手数料に依らない月額課金により安定した収入を確保

・WEBサイトで、住宅情報誌や新聞の折込チラシなどと同様、物件の掲載枠を提供し、成約手数料はない

・自動継続で、毎月利用料金を頂く課金モデル

不動産仲介会社
不動産管理会社

物件情報 ■

 

初期費用

 35,000円

■

 

月額利用料

 15,000円～

 掲載枠に応じて利用料金が増加

 加盟店当たりの売上高

 

56,271円

 
（2009年1月）

■

 

月額利用料に含まれるサービス

 ・

 

賃貸物件20件掲載

 ・

 

売買物件20件掲載

 ・

 

投資物件

 

2件掲載

 ・

 

パノラマ写真掲載5物件

 ・

 

特別広告ポイント5pt

 ・

 

エリア別会社PR枠5pt

最大で40件の物件掲載が可能

顧客顧客

課金

事業概要 安定した収益構造

「「HOMEHOME’’SS賃貸・不動産売買」の課金体系賃貸・不動産売買」の課金体系
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収益構造のイメージ図（積上げ型のビジネスモデル）

4月

月額利用料を頂く課金形態のため、新規獲得した顧客の月額利用料金が、翌月の積上げ部分（売上の底上げ）になる。

 
その結果、月が進めば進むほど、積上げ部分が大きくなり、売上高が増加する傾向にある。

3月
2008年3月期

2007年3月期以前からの継続顧客の売上

2008年3月期の継続顧客の売上

・・・

4月 3月
2009年3月期

2008年3月期の継続顧客の売上

2007年3月期以前からの継続顧客の売上

＋

＝当期の売上

2009年3月期の新規顧客の売上
＋

2008年3月期の継続顧客の売上

2007年3月期以前からの継続顧客の売上

＋

＝

当期の売上

2009年3月期積上げ売上

2008年3月期積上げ売上

事業概要 安定した収益構造
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売上高の考え方

売上高売上高

加盟店数（顧客数）加盟店数（顧客数） 加盟店当たり売上高加盟店当たり売上高

＝

×

・加盟店数の増加、加盟店当たり売上高の増加が売上高の増加となる

事業概要 安定した収益構造
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08年3月期 09年3月期07年3月期

42 46 50 51 53 53 54 59 78 84 89 63 64 69 70 74 82 88 93 95 109

330 347 356 357
317

358 363 367 368 371 373 378
387 397 400

392 386 386 389 392 398 404 408 418
430

330 346 355 357 358

403 413 417 420 424 427 436
464

481 489
455 449 455 459 466 479 492 500 513

538

1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月

すべての指標で過去最高を記録（09年1月）

2009年1月現在の「HOME’S賃貸・不動産売買」の主要指標

加盟店数

 

9,572店舗

 

加盟店当たり売上高

 

56,271円

 

月次売上高

 

538百万円

 

オプション比率

 

20.3％

7,000

8,000

9,000

10,000

40,000

45,000

50,000

55,000

加盟店数

 

単位：店舗 加盟店単価

 

単位：円

加盟店数

 
（左軸）

加盟当たり

 
売上高（右軸）

（過去最高） （過去最高） （過去最高）

物件掲載

 

売上高

オプション

 

売上高

（過去最高）

事業概要 安定した収益構造

単位：百万円
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不況に強いインターネットサービス不況に強いインターネットサービス

株式会社
 

ネクスト東証マザーズ
 

2120

不況下でも業績・株価は堅調
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マスコミ4媒体は前年比で苦戦する中、不動産ポータル事業は堅調に推移

・「不動産・住宅設備」の広告量は前年比マイナスが続く中、不動産ポータル事業は前年比プラスで推移

・2008年度のネット関連広告費は前年比＋16.3％となった（電通社発表より）

・2009年度にはネット関連広告費が初めて新聞を抜き、テレビに次ぐ第２のメディアになる見通し（電通社発表より）

60%

70%

80%

90%

100%

110%

120%

130%

140%

150%

不動産ポータル事業 143.3% 144.3% 140.9% 128.0% 123.7% 115.1% 114.6% 115.0% 113.5% 120.7% 120.5% 120.5%

新聞（118紙） 94.0% 95.2% 84.6% 83.8% 100.0% 99.9% 111.8% 92.0% 92.2% 94.7% 88.8% 80.9%

雑誌（365誌） 93.2% 78.0% 99.4% 76.1% 88.0% 90.5% 89.3% 79.2% 87.5% 73.4% 95.3% 81.2%

ラジオ（東・阪10局） 95.9% 89.4% 93.7% 84.8% 81.0% 80.6% 81.7% 90.9% 87.3% 98.9% 76.7% 86.8%

TV(番組) 99.7% 107.4% 100.5% 94.3% 94.6% 97.3% 89.0% 99.3% 98.9% 91.9% 101.8% 95.1%

TV(スポット) 90.2% 90.8% 64.4% 77.0% 70.6% 88.6% 79.2% 68.1% 82.2% 121.1% 94.2% 112.2%

1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月

※出所：電通社データ（4媒体業種別広告量のうち「不動産・住宅設備」のみ抜粋）にネクストグループ売上高を追加

不動産ポータル事業

前
年
比
マ
イ
ナ
ス

前
年
比
プ
ラ
ス

事業概要 不況に強いインターネットサービス

年間の
広告費は
前年比

14.7%減少

当社不動産ポータル事業の売上高とマスコミ当社不動産ポータル事業の売上高とマスコミ44媒体の広告量の前年比較媒体の広告量の前年比較
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市況が悪化している新築分譲マンション分野においても売上高は増加

50,000

80,000

110,000

4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月11月12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月11月12月 1月

2008年3月期 2009年3月期

HOME'S新築分譲マンションの売上高(左軸)
単位：千円

契約率

・新築分譲マンションの成約率は販売不調の目安とされる70%を下回って推移

・一方HOME’S新築分譲マンションの売上は2008年9月に過去最高の単月売上高を記録するなど堅調に推移

当社
サービスの
売上高は

堅調に推移

販売不調

販売好調

事業概要 不況に強いインターネットサービス

50.0%

60.0%

70.0%

80.0%首都圏・近畿圏の新築分譲マンションの契約率
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不動産ポータルサイトは最も効果があると思う集客媒体

・自社WEBサイトに対する不動産情報ポータルサイトの優位性はWEBサイトへの集客力とブランド力

 
⇒利用者はWEBサイトで検索した結果の上位に表示されたものを優先的に閲覧する

 
インターネット専業のため、経営資源をネットに集中投下することにより集客力とブランド力を強化

0% 20% 40% 60% 80% 100%

その他

テレビ・ラジオCM

フリーペーパー

物件情報誌

自社WEBサイト

不動産ポータルサイト

活用している集客媒体 最も効果があると思う集客媒体

出展：全国賃貸住宅新聞（2008.8.25）

アンケート対象：「賃貸住宅フェア

 

in 東京2008」に来場した賃貸仲介店関係者総計103社

効果が高いと言われている

 
「不動産ポータルサイト」の

 
未使用店舗。

⇒潜在的な当社の顧客候補

約40％が「不動産ポータル

 
サイト」は最も効果がある集

 
客媒体と評価

事業概要 不況に強いインターネットサービス
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0 0.5 1 1.5 2 4 5 6 7 13 14

PER

PBR

ネクスト（当社）

（2120）

㈱ミクシィ

（2121）

㈱ぐるなび

（2440）

㈱ディー・エヌ・エー

（2432）

㈱カカクコム

（2371）

㈱一休

（2450）

三菱地所㈱

（8802）

三井不動産㈱

（8801）

㈱センチュリー21・ジャパン

（8898）

㈱アパマンショップホールディングス

（8889）

㈱エイブル

（8872）

㈱CHINTAI

（2420）

インターネット関連

・ネクスト（当社）

 

(2120)

・㈱カカクコム

 

(2371)

・㈱ミクシィ

 

(2121)

・㈱ぐるなび

 

(2440)

・㈱ディー・エヌ・エー

 

(2432)

・㈱一休

 

(2450)

不動産管理・

 
自社サイト運営関連

・㈱エイブル

 

(8872)

・㈱CHINTAI

 

(2420)

・㈱アパマンショップ

 
ホールディングス

 

(8889)

・㈱センチュリー21・ジャパン

 
(8898)

不動産開発関連

・三菱地所㈱

 

(8802)

・三井不動産㈱

 

(8801)

事業概要 不況に強いインターネットサービス

インターネット関連は株価も堅調

2009年3月2日終値ベース関連事業各社との関連事業各社とのPERPERととPBRPBRの比較の比較

・PERは各社の来期予想より、PBRは各社の直近の数値より算出

※()内は証券コード
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2009年１月20日の月次開示後の株価は堅調に推移

20
08
年
3
月
期

決
算
発
表

中
期
ビ
ジ
ョ
ン
と
今
期
の
増
収
減
益
も
発
表

米
国
リ
ー
マ
ン
・
ブ
ラ
ザ
ー
ズ
社
破
綻

東
証IR

フ
ェ
ス
タ
20
08
に
出
展

個
人
投
資
家
説
明
会
開
催(

東
京)

日
経IR

フ
ェ
ア
20
08
に
出
展

個
人
投
資
家
説
明
会
開
催(

名
古
屋)

個
人
投
資
家
説
明
会
開
催(

札
幌)

第
2
四
半
期
決
算
発
表

自
己
株
式
取
得
の
リ
リ
ー
ス

個
人
投
資
家
説
明
会
開
催(

東
京)

世
界
同
時
株
安
問
題
が
取
り
沙
汰
さ
れ
る

月
次
開
示
の
発
表

第
3
四
半
期
決
算
発
表

業
績
予
想
の
修
正

配
当
開
始
の
お
知
ら
せ

不
動
産
開
発
会
社

ゼ
フ
ァ
ー
社
が
破
綻

負
債
総
額
94
9
億
円

不
動
産
流
動
化
会
社

ア
ー
バ
ン
コ
ー
ポ
レ
イ
シ
ョ
ン
社
が
破
綻

負
債
総
額
25
58
億
円

不
動
産
開
発
会
社

日
本
綜
合
地
所
社
が
破
綻

負
債
総
額
21
42
億
円2008年10月10日

上場来最安値

13,810円

過去１年間の株価の推移と主な過去１年間の株価の推移と主なIRIR活動と外部環境活動と外部環境

事業概要 不況に強いインターネットサービス

外
部
環
境

主
なIR

活
動
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創業のキッカケ創業のキッカケ

株式会社
 

ネクスト東証マザーズ
 

2120

常識を覆した出来事
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創業のキッカケ 経営理念
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ネクストグループのネクストグループの中期ビジョン中期ビジョン
20112011年年33月期月期

株式会社
 

ネクスト東証マザーズ
 

2120
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ネ
ク
ス
ト
グ
ル
ー
プ
が

「HOME’S賃貸・不動産売買」を圧倒的NO.1に

インフラとしての地域コミュニティサイト「Lococom」

目
指
す
も
の

2011年3月期
 

中期ビジョン

売上高売上高
 

170170億円億円
 

営業利益営業利益
 

4040億円億円
2011年3月期

 
連結業績

LococomLococom会員数会員数
 

250250万人万人

2011年3月末

Lococom上で「住まい」「健康」「働く」「医療」…様々な暮らしの

 情報を提供していく

中期ビジョン
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連結売上高及び連結営業利益推移（年度別）

◎

 

2009年3月期

◎

 

2011年3月期

『HOME’S』を

 

「圧倒的NO.1」

 

にする為の投資フェーズ

連結業績

 

売上高

 

2.3倍、、営業利益

 

3.2倍を目指す

2009年3月期予想2008年3月期実績 2011年3月期目標

連結売上高 連結営業利益

74.3億円
88.9億円

売上高売上高 2.32.3倍増、営業利益
倍増、営業利益 3.23.2倍増倍増

中期ビジョン 連結業績目標

12.5億円 9.2億円

170億円

40億円

※現在のところ2010年3月期の業績予想は開示しておりません。2009年5月中旬に発表予定です

2010年3月期

 

※
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来期以降は営業利益率の改善と赤字子会社の黒字化を目指す

人件費
（数値は対売上比率）

2011年3月期は

 30％を目指す33.333.3％％ 3232～～3333％％

2009年3月期（今期） 2010年3月期（来期）

広告宣伝費
（数値は対売上比率）

2011年3月期は

 20％を目指す23.523.5％％ 2222～～2323％％

2009年3月期（今期） 2010年3月期（来期）

賃貸保証事業
（数値は営業損失額）

2010年3月期の

 黒字化を目指す▲▲3.53.5億円億円

2009年3月期（今期） 2010年3月期（来期）

来期増益の考え方イメージ図来期増益の考え方イメージ図

※2009年3月期数値は見込み、2010年3月期に関しては目安になります（数値を保証するものではございません）

黒字化へ黒字化へ

中期ビジョン 来期以降の損益の考え方
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HOME’S賃貸・不動産売買の成長を加速させる

◎

 

2011年3月期 HOME’賃貸・不動産売買の

 

加盟店数

 

約2倍（08年3月末比）の17,000店舗

 

を目指す

2009年3月期予想2008年3月期実績 2011年3月期目標

HOME’S賃貸・不動産売買売上高 加盟店当たり売上高

中期ビジョン HOME’S賃貸・不動産売買

 

主要指標の目標

55,610円 （58,346円） 58,000円

17,000店舗

8,761店舗
（10,812店舗）

加盟店数

114億円

50.9億円
59.3億円

・2009年3月期の店舗数、加盟店当たり売上高の数値は期初予想のままになっております

・HOME’S賃貸・不動産売買の月間売上高＝加盟店数×加盟店当たり売上高

2010年3月期
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賃貸・不動産売買

 
不動産広告市場

 
950億円/年

 
（当社推定）

内、インターネット市場規模

 

約350億円／年

 

（当社推定）

－市場規模が変化しない前提での当社シェア推移は以下のとおり

紙媒体⇒WEB化が進む
ことで市場規模は拡大

目標：2011年3月期
売上

 

114億

 

【シェア

 

32.6％】

実績：2008年3月期
売上

 

50.9億【シェア

 

14.5％】

広告市場の潜在規模（推定）

インターネットの市場規模350億円

予想：2009年3月期
売上

 

59.3億

 

【シェア

 

16.9％】

※出所：いちよし経済研究所レポートより

不動産広告市場における
インターネット広告は

年率15％で成長見込み ※

中期ビジョン
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0808年年1212月末月末

加盟店数加盟店数

・今期08年5月に東海（名古屋）営業所を新設し、更なる地域密着型営業を展開し同エリアが好調。

・首都圏では08年6月に290店舗の一時的な退会があった為、純増数が少なくなっている。

292
(+69)
33,573

北海道

 
東北

東日本東京都

東京以外の首都圏 西日本

9,434店舗
(+673)

日本全国の

 
不動産店舗数

 
（推定）

25.5万店舗

首都圏

東京【本社】

6,416
(+35)
77,053

211
(+74)
11,231

370
(+149)
25,706

76
(+16)
15,450

北関東

東海

1,562
(+219)
47,013

【支店】

近畿
北陸甲信越

【営業所】

中国

155
(+47)
6,926

四国

54
(+2)
13,519

開拓余地が多い加盟店数

4つのエリア区分による営業活動を展開

08年12月末会員数

(08年3月末からの増加数)

潜在市場規模

地域区分

数字の見方数字の見方

※出所：潜在市場規模はいちよし経済研究所レポートより

九州

298
(+62)
24,881

【支店】

加盟店数の潜在規模（推定）中期ビジョン
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高松

金沢

関西

広島

福岡

札幌

仙台

大阪

静岡

新潟

東京 交通広告だけではなく、

WEB広告、モバイル広告、

雑誌広告など、多種多様な

活動を実施中

テレビCMや

ラジオCMも

随時放送中

日本全国でプロモーション活動を実施

 
（一部抜粋）

日経エンタテイメン
GYAOマガジン

 

など

先行投資の一例（ブランディング活動）中期ビジョン
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【Lococomの概要】

■

 

ＵＲＬ

 

：

 

http://www.lococom.jp/

■

 

開設日

 

：

 

2006年10月16日

■

 

掲載単位

 

：

 

全国1,850全ての市区町村に区分

■

 

登録会員

 

：

 

45万人

■

 

利用者数

 

：

 

145万人/月

 

（ネットレイティングス社調べ）

■

 

月間ＰＶ

 

：

 

1,279万PV

2009年1月データ

・

 

SNSの機能（日記投稿など）に加え、

地域軸での口コミの投稿、情報取得が可能。

・

 

家計簿/健康管理等などの生活サポート機能もあり。

【Lococomの特徴】

月間145万人が訪れる地域コミュニティサイト

中期ビジョン Lococomとは

 

1

他社とのコンテンツ提携も多数あり
インテリジェンス社（働く）
インターワークス社（働く）
システムフォワード社

（ご当地ドットコム＝産地直送産物情報）
アイーダ社（チキタビ＝地域観光情報）

＜http://www.lococom.jp＞

http://www.lococom.jp/
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④家計簿

「約80万件のお店・店舗情報」と「約50万件の日記・口コミ情報」が集まる地域コミュニティ

①マイページ、②マチコム、③マイタウンの３つの空間があり、mixiなどの従来のSNS・blog機能や、各地域の口コミ情報、

 
④「家計簿」、⑤「健康管理」、「スケジューラー」、「住所録」、「アルバム機能」などの自己管理ツールを実装。

 
PCでも携帯でも利用可能。（携帯ではGPS機能が利用できますが、一部機能制限があります）

①マイページ ②マチコム

③マイタウン

HOME’Sサイトとも連動

中期ビジョン Lococomとは

 

2

⑤健康管理
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ユ
ー
ザ
ー
プ

 
ロ
フ
ァ
イ
ル

個人会員数より多い月間利用者数

◎

 

2011年3月期 Lococom個人会員数

 

250万人

 
を目指す

中期ビジョン Lococomとは

 

3

月
間
利
用
者
数

登録者数※

 

月間利用者数はネットレイティングス社調べ（2009年1月）

Lococom

登録者数

 

45万人

月間利用者数

 

145万人

女性
52％

男性
48％

10代
その他

50代

40代

30代

20代30～40代
50％

男

 
女

 
比

男

 
女

 
比

年

 
齢

 
構

 
成

 
比

年

 
齢

 
構

 
成

 
比

職

 
業

 
構

 
成

 
比

職

 
業

 
構

 
成

 
比

会社
員

30%

その他
10%無職

3%
学生
22% その他

給与
取得
者 9%

10代：

 

4%
20代：37%
30代：35%
40代：15%
50代：

 

5%
他 ： 4%

専業主婦
26％

ミクシィ

登録者数

 

1,630万人

月間利用者数

 

699万人

Lococom

 
2011年3月に目指すもの

登録者数

 

250万人

Lococomの特徴

 

登録者数＜月間利用者数

未登録会員も口コミ情報など閲覧可能な為

SNSサービス最大手のミクシィとの比較SNSSNSサービス最大手のミクシィとの比較サービス最大手のミクシィとの比較

※

 

登録者数は2008年12月末現在

 
同社資料より抜粋
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暮らしのインフラとしてのLococomへ

将来像 地域を含めた、立体的な広がりを見せる

 

リアルなコミュニティ空間

中期ビジョン Lococomとは

 

4

人人

コンテンツ（趣味・思考・関心ごと）コンテンツ（趣味・思考・関心ごと）

地域コミュニティ「Lococom」は従来のSNSに『地域』の軸がプラスされた『人』と『地域』と『コンテン

 
ツ』が立体的に結ばれるコミュニティサイト。

リアルに存在する人と地域とコンテンツとをWEB（含むモバイル）を利用して有機的につなぐコミュニケー

 ションの場です。

住 学働 楽 金健康

地域地域

暮らしのインフラ暮らしのインフラ

実装済み 実装済み 実装済み
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240 百万円

7,800 株

発行済株式総数の

4.2%を取得

概 要概概

 

要要

株主還元策

今期より株主還元を強化

自己株式の取得

 

7,800株（4.2％）を取得

 

買付期間：2008年11月7日～2008年12月4日

取得価額

取得株式数

自己株式の取得と配当の開始

2009年3月期期末より

配当開始予定

概 要概概

 

要要

配当開始（予定）

 

当期純利益の10％

 

2009年3月期期末より

配当性向

過去3年間の当期純利益の平均成長率が39.1％(※)である現在においては、
成長への投資を中心としつつも配当による還元も併せて行っていく

10%

※2008年3月期は特別損失171百万円を計上いたしました。

今期配当金（予想） 180円
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配当方針の補足（イメージ図）
■

 

これまでの配当方針 ■

 

今後（当面の）配当方針

将来の成長に
関する投資

内部留保の
充実化

（例）
・

 

システム開発
・

 

広告宣伝費
・

 

M&A
・

 

新規事業への取組み

利益剰余金

 

約12億円
※自己株式控除後

（2008年12月末時点）

将来の成長に
関する投資

内部留保の
充実化 配当金

業績に応じた利益配当

これまでの方針に加え、業績に応じた配当金による利益還元の実施を決定。

 
※上記イメージ図における四角形の大きさは、実際の比率を表してしているものではありません

利益剰余金 利益剰余金

今期は当期純利益の10%

 金額は180円(予想)

株主還元策 配当方針の補足（イメージ図）

インカムゲインとキャピタルゲイン双方による株主還元を目指す
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まとめ

本
日
の
ポ
イ
ン
ト

経営理念を重んじる会社

キーワード：利他主義

安定性・健全性の高いビジネスモデル

キーワード：インターネットビジネス、積上げ型のビジネス

 
有利子負債ゼロ

今期は増収減益＝先行投資フェーズ

キーワード：圧倒的なNo.1を目指す、人件費・広告宣伝費の先行投資

 
2010年3月期以降は増益ペースへ
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IR情報に関するお問合せ

お問合せ先

株式会社

 

ネクスト

経営企画室

 

IR担当

電話

 

03-6204-4064

 

（平日10:00～18:00）

ファックス

 

03-6204-3963

E-mail

 

ir@next-group.jp

会社サイト

 

http://www.next-group.jp/

IRメールマガジン
のご案内

ステークホルダーの皆様に迅速に情報をお届けするこ

 
とと、より当社のことを身近に感じていただくために、

 
以下の内容を『IRメールマガジン』として、毎月2回程

 
度の頻度で配信をしております。

①決算短信や毎月20日に開示している月次情報

②既存サービスや新サービスのリリース情報等

ご登録は、以下の登録フォームよりお願いいたします。

【登録フォーム】

 
http://www.next-group.jp/ir/magazine/index.html

mailto:ir@next-group.jp
http://www.next-group.jp/
http://www.next-group.jp/ir/magazine/index.html
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参考資料参考資料

41-43ページ

44-45ページ

46ページ

2009年3月期

 

通期業績予想

財務状況

沿革

47ページ

48ページ

49ページ

連結子会社‐㈱

 

ウィルニック‐

連結子会社‐㈱

 

レンターズ‐

連結子会社‐㈱

 

ネクストフィナンシャルサービス‐

50-51ページ月次開示のお知らせと指標の見方のポイント
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20092009年３月期通期業績予想年３月期通期業績予想

株式会社

 

ネクスト東証マザーズ

 

2120

2009年2月10日

 
業績予想を修正

業績予想の修正内容や第3四半期決算の詳細は、弊社IRサイトよりご確認ください。

IRサイトhttp://www.next-group.jp/ir/news/2009.html

こちらから、動画や説明会の要旨・質疑応答がご覧いただけます。

http://www.next-group.jp/ir/news/2009.html
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単位：百万円 前期実績 今期予想今期予想 増減額 増減率
【参考(実績)】

第3四半期累計

売 上 高 7,433 8,891 ＋

 

1,458 ＋

 

19.6% 6,409

販 管 費 5,797 7,668 ＋

 

1,871 ＋

 

32.3% 5,552

人件費 2,242 2,960 ＋ 718 ＋ 32.0% 2,110

広告宣伝費 1,405 2,090 ＋ 685 ＋

 

48.8% 1,545

営 業 利 益 1,250 929 ▲ 321 ▲ 25.7% 673

当期純利益 406 326 ▲ 80 ▲ 19.7% 215

１株当たり
当期純利益

2,525.77円 1,782.55円 ▲743.22円 ▲

 

29.4% ―

営業利益率 16.8% 10.4 ％ ▲

 

6.4ポイント ― 10.5%

今期業績予想 業績予想のサマリー

・サービス別の売上高修正要因に関しては「43ページ」を参照

・今期予想には「HOME’Sオークション」サービス終了に伴う特別損失60百万円が含まれる

・中期ビジョン（2011年3月期連結業績

 

売上高170億円

 

営業利益40億円）は修正せず

増収だが人件費・広告宣伝費の先行投資により減益予想

営業利益

 

▲25.7％売上高

 

＋19.6％ 当期純利益

 

▲19.7％ 中期ビジョン

 

変更なし
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単位；百万円 サービス名 前期実績 今期予想今期予想 増減額 増減率
【参考(実績)】

 
第3四半期累計

不動産ポータル

 
事業

賃 貸 ・ 不 動 産 売 買 5,090 5,935 ＋

 

845 ＋

 

16.6% 4,272

新築分譲マンション 1,050 1,125 ＋ 75 ＋ 7.1% 851

新 築 一 戸 建 て 318 599 ＋

 

281 ＋

 

88.4% 426

そ の 他 ※1 148 137 ▲ 11 ▲ 7.4% 85

注文住宅・リフォーム 308 364 ＋ 56 ＋

 

18.2% 273

小 計 6,914 8,162 ＋

 

1,248 ＋

 

18.1% 5,909

地域コミュニティ
事業

L o c o c o m 4 30 ＋ 26 ＋650.0% 19

賃貸保証事業 賃 貸 保 証 54 269 ＋ 215 ＋398.1% 169

その他事業

レ ン タ ー ズ ネ ッ ト

 
レンターズ受託開発

※2 264 242 ▲ 22 ▲ 8.3% 174

そ の 他 ※3 195 186 ▲ 9 ▲ 4.6% 135

合 計 7,433 8,891 ＋

 

1,458 ＋

 

19.6% 6,409

※1

 

その他の不動産ポータル事業は「HOME’S不動産投資」、

 

「HOME’Sオークション」、「HOME’S介護」などにより構成されております

※2

 

㈱レンターズの売上の一部には、広告代理事業が含まれており、該当分はその他（その他事業）に含まれております

※3

 

当期より、前連結会計年度まで区分表示しておりました「広告代理事業」は金額的重要性が乏しくなったため、

 
「その他（その他事業）」に含めて表示しております

ほぼすべてのサービスは前期比でプラスとなる見込み

サービス別売上高今期業績予想
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単位：百万円
前四半期末前四半期末

 
0808年年99月末月末

【【当四半期末当四半期末】】

 
0808年年1212月末月末

増減率増減率 主要因主要因

資 産 7,312 6,961 ▲ 4.8% 敷金の支払/191百万円（流動資産減少、固定資産増加）

 
法人税等の税金支払による減少/219百万円（流動資産減少）

流動資産 5,699 5,158 ▲ 9.5%

固定資産 1,612 1,803 ＋11.8%

負 債 1,556 1,440 ▲ 7.5% 有利子負債ゼロ

法人税の支払による減少/219百万円（流動負債）

流動負債 1,549 1,433 ▲ 7.5%

固定負債 7 6 ▲14.3%

純 資 産 5,755 5,520 ▲ 4.1%

1株当たり純資産 30,738.75 円 30,662.06 円 ▲ 0.2% 当四半期に7,800株（240百万円）の自己株式を取得

のれんの償却状況
のれんの

総額

期首

残存価額

08年4月-08年12月

償却額
残存価額 残月数

償却終了

年月

㈱ ウ ィ ル ニ ッ ク 50,000 40,000 7,499 32,500 39ヶ月 2012年3月

㈱ レ ン タ ー ズ 199,235 81,364 30,511 50,852 15ヶ月 2010年3月

単位：千円

財務状況 貸借対照表

連結貸借対照表のサマリーとのれんの償却状況

有利子負債ゼロ

(株)ネクストフィナンシャルサービスののれんは08年3月に全額減損済み
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単位：百万円
前期前期

 
0707年年44--1212月月

【【当期当期】】

 
0808年年44--1212月月

主要因主要因

営業CF 629 312
今期：税引前利益の減少267百万円

投資CF ▲2,287 ▲657
前期：約1,500百万円分の国債を購入した為（現在は売却済み）

今期：マンション100%、ERP、Lococomなどへ投資

 
敷金191百万円の支払い

財務CF 3 ▲238
今期：自己株式を240百万円分取得したため

現金及び

現金同等物の増減
▲1,655 ▲583

現金及び

 
現金同等物残高

2,478 3,997
今期：前期購入した国債を08年3月に売却済みにより、対前年同期末

 
比大幅増

財務情報 キャッシュフロー計算書

連結キャッシュフロー計算書サマリー
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ネクスト設立

『HOME’S』
提供開始

楽天㈱と
資本提携

「HOME’S新築分譲

 
マンション」提供開始

「HOME’S不動産

 
投資」提供開始

ファイナンス事業

 
（カード/保険）開始

「HOME‘S」新築

 
一戸建て

「HOME’S」注文住宅

 
提供開始

「HOME‘S」リフォーム

 
提供開始

「Lococom」β版

 
提供開始

東証マザーズ

 
上場

伊藤忠商事と
合弁会社㈱ウィ

 
ルニック設立

㈱ﾚﾝﾀｰｽﾞを株式

 
交換により

 
子会社化

㈱NFS設立

1：2の

 
株式分割

 
実施

「HOME‘S」賃貸保証

 
提供開始

「HOME‘S」介護

「マンション100％」

 
提供開始

サービス関連サービス関連

会社関連会社関連

業績関連（年間）業績関連（年間） 売上高：5.5億
営業利益：0.2億

売上高：10.0億
営業利益：0.3億

売上高：16.1億
営業利益：2.5億

売上高：27.2億
営業利益：4.4億

売上高：44.5億
営業利益：7.4億

2008年2007年2006年2005年2004年2003年～2002年1997年

売上高：74.3億
営業利益：12.5億

売上高推移売上高推移

沿革
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㈱ネクストフィナンシャルサービス㈱レンターズ㈱㈱ウィルニックウィルニック

ウィルニックトップページウィルニックトップページ
<http://www.willnic.co.jp/>

2007年4月に、注文住宅・リフォーム情報

 
サービス会社として営業開始。

注文住宅に特化した「HOME’S注文住宅」、

 
「家づくりネット」、リフォームに特化し

 
た「HOME’Sリフォーム」、「リフォーム

 
ネット」の合計４種の情報ポータルサイト

 
を運営。

会社紹介、施工事例、お客様の声やリォー

 
ム相場などを比較・検討しながら、簡単に

 
各注文住宅・リフォーム会社へ資料請求や

 
お問合わせができます。

㈱ウィルニックとは

出資

68百万円

事業譲渡

事業譲渡

資産売却

家づくりネット
事業

リフォームネット
事業

出資比率

 
伊藤忠：ＮＥＸＴ

 
34：66

注文住宅

リフォーム

情報サービス会社

（2007年2月設立）

出資

132百万円

事業譲渡

資産売却

ハウジング・

 

リフォーム

 

ポータル事業

ネクスト

（当社）
伊藤忠グループ

伊藤忠商事との共同出資にて設立

①注文住宅の完成事例 ②リフォーム相場 ③「家づくりネット」

伊藤忠商事㈱

伊藤忠エレ

クトロニクス㈱

連結子会社 ㈱ウィルニック

伊藤忠商事との合弁会社

http://www.itochu.co.jp/main/top.html
https://www.reform-net.com/index.html
http://reform.homes.co.jp/
http://iezukuri.homes.co.jp/
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㈱ネクストフィナンシャルサービス㈱ウィルニック

レンターズﾞトップページレンターズﾞトップページ
<http://www. www.ra1.co.jp/>

2007年4月に株式交換を行い完全子会社化。

不動産会社向け営業支援システムASPサー

ビス「レンターズネット」を提供し、不動

産会社の業務の効率化に役立ちます。

「レンターズネット」の主な機能

①

 

物件データ管理・ポータル出稿

コンバート機能

②

 

仲介会社情報管理・一括FAX送信機能

③

 

反響データ管理、顧客データ管理、

 

マネジメント業務管理機能

㈱レンターズとは

レンターズネットの各種機能レンターズネットの各種機能

㈱㈱レンターズレンターズ

不動産会社自社ページ

HOME’S ISIZE at home AD PARK REINS

①ポータル出稿コンバート機能

不動産会社は、2～3つのポータルサイトへ物件情報を出稿していると
言われており、レンターズネットに物件データを登録していれば、それぞれの
ポータルへ一括で掲載できる為、複数回物件を登録する手間が省けます。

管理会社の取引

 

仲介会社各社

②仲介会社管理・一括FAX送信機能

不動産仲介会社の個別業務実績をシステムで自動集計し、管理できるので、
より実績の高い仲介会社を選んで物件仲介を依頼することができます。
物件が空室と同時に、図面が仲介会社へパソコン上から自動送信されます。

レンターズネット

不動産会社不動産会社

物
件
情
報
登
録

デ
ー
タ
閲
覧
・検
索

・
分

 
析

 
・管

 
理

ASPサービスの

提供・運営

HOME’S会員など

HOME’S ISIZE at home AD PARK REINS

問合わせ

返 信

各ポータルサイトへの問合わせデータを一元管理。履歴検索や、自動返信
機能などもあり、ユーザーへの即時対応で顧客満足度を向上させられます。

③反響データ管理・顧客管理機能

連結子会社 ㈱レンターズ

不動産会社向け営業支援サービスをASPで提供
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㈱ウィルニック ㈱レンターズ

ネクストフィナンシャルネクストフィナンシャル

サービストップページサービストップページ

<http://financial.homes.co.jp/>

2007年9月に、業界大手の日本総合信用保

証㈱から家賃保証事業を譲受け、「HOME’S
賃貸保証」のブランドにて、家賃保証事業

を開始。

賃貸契約を行う際に、同社が保証人となる

ことで、保証人を頼めない方にも、自分が

住みたい賃貸物件の契約を行うことができ

るようになります。オーナーや、不動産管

理会社も家賃不払いの心配なく、安心して

貸し出すことが出来ます。

㈱ネクストフィナンシャル
サービスとは

「「HOMEHOME’’SS賃貸保証」を提供賃貸保証」を提供

㈱㈱ネクストフィナンシャルサービスネクストフィナンシャルサービス

住みたい物件に住める喜び

安心して賃貸経営ができる喜び

業務軽減により他業務へ注力できる

賃借人

賃貸人（オーナー）

● 連帯保証人がいないと

部屋が借りられない

● 初期費用が高い（敷金・礼金）

賃貸人（管理会社）

●

 

毎月の家賃収入が不安定である

●

 

賃料に関するトラブルが起こる

●

 

入居者に対し安心感を抱けない

●

 

督促業務に時間と
手間を取られてしまう

●

 

賃料の入金が不安定である

問題点問題点

●

 

賃貸保証を利用することで、

連帯保証人不要に

●

 

敷金＝家賃滞納時の担保

賃貸保証によって敷金を軽減させたい

⇒⇒スイッチングコストの低下スイッチングコストの低下

●

 

家賃滞納時はNFSが立替払い

●

 

審査もNFSが行うので手間いらず

●

 

立替払いにより、

督促・入金管理業務必要なし

M&A
事業参入のメリット

日本最大級の加盟店数を誇るHOME’S会員というインフラとの親和性

審査・回収ノウハウの獲得

経営理念である「安心」と「喜び」を提供するため

NFSNFSが解決が解決

賃貸保証
の

導入

連結子会社 ㈱ネクストフィナンシャルサービス

賃貸保証事業を展開
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毎月20日に月次の主要指標情報を開示

・開示時期

毎月20日

※２０日が土休日・祝日の場合には、翌営業日

・開示内容

売上高比率の上位２つ（連結売上高比約80％）を

 
占めるメインサービス、

「HOME’S賃貸・不動産売買」

「HOME’S新築分譲マンション」の各種指標

・開示場所
弊社コーポレートサイト内投資家向け情報
Tdnet（東京証券取引所適時開示情報閲覧サービス）

月次開示

『『HOMEHOME’’SS』』の業績に関するお知らせの業績に関するお知らせ
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月次開示のポイント

4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月

2007年

 

3月期
7,849 7,963 8,028 8,078 8,091 7,974 7,126 7,234 7,384 7,418 7,579 7,733

2008年

 

3月期
7,786 7,824 7,759 7,957 8,055 8,120 8,112 8,234 8,409 8,529 8,659 8,761

2009年

 

3月期
8,690 8,665 8,761 8,709 8,771 8,885 9,059 9,205 9,434 9,572

（例）「HOME'S賃貸・不動産売買」加盟店数

4～8月

 

安定期
繁忙期が終わり、「掲載物件数の減少」、「加盟店の一時的な
退会」、「繁忙期限定商品販売終了」、「サイト利用者の減少」
などに伴い各種指標は3月比で減少ことが多い。
期中は緩やかに上昇傾向。

9～12月

 

上昇期
繁忙期を控え、加盟店の増加ペースが徐々に加速し売上高も
更なる上昇傾向へ。

1～3月

 

繁忙期
引越シーズンに伴い、3月に向けて上記記載の「掲載物件数」、
「加盟店数」、「サイト利用者数」の増加や「オプション利用率」
が高まり各種指標は年度を通じてピークになることが多い

月次開示

その他：ページビューは売上には直結しない指標＝参考値


	スライド番号 1
	スライド番号 2
	スライド番号 3
	スライド番号 4
	スライド番号 5
	スライド番号 6
	スライド番号 7
	スライド番号 8
	スライド番号 9
	スライド番号 10
	スライド番号 11
	スライド番号 12
	スライド番号 13
	スライド番号 14
	スライド番号 15
	スライド番号 16
	スライド番号 17
	スライド番号 18
	スライド番号 19
	スライド番号 20
	スライド番号 21
	スライド番号 22
	スライド番号 23
	スライド番号 24
	スライド番号 25
	スライド番号 26
	スライド番号 27
	スライド番号 28
	スライド番号 29
	スライド番号 30
	スライド番号 31
	スライド番号 32
	スライド番号 33
	スライド番号 34
	スライド番号 35
	スライド番号 36
	スライド番号 37
	スライド番号 38
	スライド番号 39
	スライド番号 40
	スライド番号 41
	スライド番号 42
	スライド番号 43
	スライド番号 44
	スライド番号 45
	スライド番号 46
	スライド番号 47
	スライド番号 48
	スライド番号 49
	スライド番号 50
	スライド番号 51
	スライド番号 52

