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会社名

代表者

設立

資本金

連結従業員数

事業内容

株主数

主な株主

本社所在地

 
(2011年1月に移転)

連結子会社

 
（）は持分比率

株式会社ネクスト

 

（東証第一部：2120）

代表取締役社長

 

井上

 

高志

1997年（平成9年）

 

3月12日

 

（3月決算）

1,992百万円

 

発行済株式総数187,616株

571名（内、臨時雇用者数

 

72名）

 

前年度末（10年3月末）比▲10名（※）

不動産情報サービス（主力事業

 

今期予想の売上構成比

 

96.5％）

地域コミュニティ

その他

3,255名（2010年9月末現在）

 

2010年3月末比▲981名

ネクスト役員、楽天株式会社（同社の持分法適用会社）

東京都港区港南2-3-13

 品川フロントビル（総合受付

 

3階）

株式会社レンターズ

 

（100%）

 株式会社リッテル

 

（100%）

 

2011年2月3日に連結子会社化

2010年12月末現在。

会社の状況

※㈱NFSの売却により従業員数減少。2010年3月末の㈱NFSの従業員数は65名。

会社概要
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経営理念
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起業のキッカケ

世の中の「不安」、「不満」、「不便」といった、
「不」を取り除きたい

不動産会社

 
は怖い

不動産

 
情報が

 
少ない

不動産会社

 
に行く時間

 
がない

物件の

 
比較検討が

 
しづらい

例えば、不動産情報を探す時

住宅・不動産情報ポータルサイト
『HOME’S』により解決

住まいに関する「不」のみならず、暮らしに関する「不」を取り除いていく住まいに関する「不」のみならず、暮らしに関する「不」を取り除いていく

ネクストグループの方向性
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総ページビュー

 

2,037万PV/月
セッション数

 

628万ｾｯｼｮﾝ/月
個人会員数

 

72万人

不動産仲介会社・管理会社

 
ＨＯＭＥ’Ｓ加盟店数

 
11,289店舗

大手不動産会社・デベロッパー
ＨＯＭＥ’Ｓ新築分譲マンション

取引社数

 

241社

工務店・ハウスメーカー
リフォーム会社

 
590社

各種事業者
（FCチェーン・飲食店・人

 
材会社

 

等）

【掲載物件数】
賃貸

 

257.5万件

 

新築分譲マンション

 

1,532棟
不動産売買

 

21.7万件

 

新築分譲一戸建て

 

3,127件 地域コミュニティ

A
S
P

サ
ー
ビ
ス
提
供

不動産会社営業支援ツール

㈱レンターズ

物
件
情
報
の

検
索
・閲
覧

問
合
せ

資
料
請
求

施
工
事
例
・

企
業
情
報
の

検
索
・閲
覧

問
合
せ

資
料
請
求

地
域
情
報
の

検
索
・書
込
み

管
理
ツ
ー
ル
の
提
供

(

家
計
簿
・住
所
録
等)

店
ブ
ロ
グ
掲
載

バ
ナ
ー
広
告
出
稿

施
工
事
例
・企
業
情
報
の
掲
載

物
件
情
報
の
掲
載

物
件
情
報
の
掲
載

物
件
情
報
の
掲
載

クライアントクライアント

インターネットユーザーインターネットユーザー

40物件

 

15千円/月～ 1棟

 

50千円/月～
50千円/月

問合せ

 

10千円/1件

有料

無料

（2010年12月末現在）

総ページビュー

 

7,189万PV/月（賃貸・不動産売買合計）

ネクストグループのビジネスモデル

問
合
せ

課
金
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事業概要 セグメント別の業績

2010年3月期
連結売上高（実績）

10,77910,779百万円百万円

その他

00.0.0％％

賃貸保証

7.37.3％％
地域コミュニティ

0.30.3％％

不動産情報サービス不動産情報サービス

92.4％992.42.4％％

単位：

 

百万円

2010年3月期

 

連結営業利益（実績）

1,9791,979百万円百万円

不動産情報サービス不動産情報サービス

その他

賃貸保証

地域コミュニティ

2,458

▲323
▲121
▲34

黒字事業

赤字事業

不動産情報サービスを中心に、周辺事業を展開PP o i n to i n t

※賃貸保証は事業撤退により、2011年3月期2Qより連結の範囲から除外しています。
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随時更新される

掲載物件数情報

お互いの職場からの通勤時間を

指定すれば一括で希望に合った

物件が検索できる

物件検索後には、

気になる周辺情報も表示ができる

「HOME’S賃貸」サイトのトップ画面

通勤時間による検索画面（3駅からの選択可能） 検索結果画面（周辺情報も閲覧可能）

分かり易いナビゲーションと、使い易い検索機能を追及PP o i n to i n t

不動産情報サービス『HOME’S』事業概要
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チェックを入れ

れば自動で地図

上に表示される

家賃相場が一目で

分かる為、安心して

物件探しができる

地域独自の情報

も同時に提供

ネクストの

オリジナル機能

地域コミュニティ

サイト

 
「Lococom」

と連動し、口コミ

情報を表示させる

「物件情報」＋「周辺情報」の提供などワンストップで住まい探しをサポート

周辺情報画面（スポットを地図上で確認可能）

周辺情報の家賃相場画面 口コミ情報（Lococomと連動）

周辺情報の生活一般情報画面

PP o i n to i n t

事業概要 不動産情報サービス『HOME’S』
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<住宅・不動産情報ポータルサイト『HOME’S』>

ホームズ 検索

CheckCheck
！

掲載物件数

ページビュー

279万件

7,189万PV/月

(※)「HOME’S賃貸・不動産売買」合計、2010年12月の数値

賃貸、不動産売買、新築分譲マンション、新築分譲一戸建て、

不動産投資、注文住宅、リフォーム、老人ホーム、

あらゆる「住まい」の情報をワンストップで提供

情報量と質、共に日本最大級の住宅・不動産情報ポータルサイト『HOME’S』PP o i n to i n t

CheckCheck
！

不動産サイト
ランキング

３部門で総合１位を獲得

 

(※)

(※) ゴメス・コンサルティング社の調査。ユーザーにとっていかに

 

有益かという視点で、ゴメス社のアナリストが数百の調査項目に基

 

づき調査し評価

賃貸 中古不動産 モバイル賃貸

量

質

事業概要 不動産情報サービス『HOME’S』
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CheckCheck
！

CheckCheck
！

今話題のiPhoneアプリの提供を開始PP o i n to i n t

片手スクロールで希望

 
に応じた家賃を設定

設備や入居条件等

 
の設定も可能

間取り図や写真で

 
物件をチェック

iPhoneアプリ『HOME’S』画面イメージ

2009年12月に国内初の住まい探し専用iPhoneアプリを提供開始 2011年2月から写真を撮るだけで採寸できるiPhoneアプリ

 
「HOME‘Sメジャー」を提供開始

※iPhone

 

はApple Inc.の商標です。
iPhone

 

商標は、アイホン株式会社のライセンスに基づき使用されて

 

います。

iPhoneアプリ『HOME’S』画面イメージ

撮影時のiPhoneの角度と撮影者の身長を元に、三角測量の原

 
理で寸法を測定

平らな床の上に立ち、寸法を測りたい物をiPhoneで撮影するだけ。

撮った写真の上に寸法線を配置するだけで、その部分の寸法を

 
瞬時に計算

事業概要 不動産情報サービス『HOME’S』
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年

4月
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5月

10
年

6月
10

年
7月

10
年

8月
10

年
9月

10
年

10
月

10
年

11
月

10
年

12
月

-30.0%

-20.0%

-10.0%

0.0%

10.0%

20.0%

30.0%

40.0%

50.0%

60.0%

着工戸数/貸家（戸） 着工戸数/マンション（戸）

着工戸数/一戸建（戸） 着工戸数/持家（戸）

成約件数/中古流通（前年同月比・右軸） 成約件数/新築マンション（前年同月比・右軸）

CheckCheck
！

住宅着工戸数は回復傾向

不動産情報サービスの外部環境

外部環境は緩やかに回復基調PP o i n to i n t

中古物件市場も前年同月比プラスへ転換

新築マンションの成約件数は7ヶ月連続で前年同月比上回る

・各種着工戸数は「国土交通省調査（建築着工統計調査報告）」調べ。

・成約件数/中古流通は「財団法人東日本不動産流通機構（首都圏不動産流通市場の動向）」調べ。

・成約件数/新築マンションは「株式会社不動産経済研究所調査（全国マンション市場動向）」調べ。

前年同月比

 
プラス

前年同月比

 
マイナス

事業概要
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09年3月期

今期注力している物件数は好調に増加し、279万件を突破

2010年12月現在の「HOME’S賃貸・不動産売買」の掲載物件数とページビュー

掲載物件数

 

［賃貸］

 

257万件

 

［売買（中古）］

 

21万件

 

PV数（参考値）

 

71,892千PV

単位：

万物件

11年3月期

PP o i n to i n t

73 75 76 79 79 86 90 98 93 93 102 105 99 103 107 108 111 116 117 118 113 114 116 114
138 143 146

192
212

257

26 26 27 26 27
27 28

28 28 28
27 26

26 26 26 26 26 26 26 26
23 23 22 22

22 22 24

24

24

21

99 102 103 105 107 113 118
126 121 121

130 132 126 130 134 135 137 142 144 145
136 137 139 136

161 166 171

216

236

279

0
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200
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275

300

7月 8月 9月10月11月12月1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月10月11月12月1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月10月11月12月
0

25

50

75

100

125

150

175

「賃貸･不動産売買」主要指標の推移

PV数（右軸）

売買物件数(左軸)

賃貸物件数(左軸)

単位：

百万PV問合せ課金全国対応

 

物件数増加ペース加速

10年3月期

事業概要
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186,800
(2.9%)

＋112,150

北海道

 
東北

首都圏

東京【本社】

北関東

東海

北陸甲信越

1,178,603
(7.1%)

＋453,102

87,459
(3.0%)
＋42,310

266,580
(4.2%)

＋150,109

59,520
(1.7%)

＋34,509

近畿

729,940
(7.5%)

＋409,855

【支店】

【営業所】

中国

78,247
(2.3%)
＋51,376

四国

42,177
(2.3%)
＋26,639

九州
沖縄

163,671
(2.5%)
＋88,914
【支店】

PP o i n to i n t 物件数は首都圏以外のエリアも貢献し、全てのエリアで大幅に増加

CheckCheck
！

掲
載
掲
載

物
件
数

物
件
数

10年12月末現在

2,792,997物件

※

 

掲載物件数のうち、「同一物件」については重複してカウントしているため、実際の比率とは異なります。

 
※

 

住宅総数は総務省「平成20年住宅・土地統計調査」調べ、「住宅総数」の「総数」より抜粋

住
宅
住
宅

 

総
数
総
数

57,585,700物件

地域別物件数の状況

地域別物件数地域別物件数
数字の見方数字の見方

11

22

33

44

11

22

33

44

地域区分

10年12月末

 
掲載物件数

住宅総数に

 
占める比率

09年12月末

 
からの増加数

75,955
(1.2%)
＋8,655

北海道

 
東北

事業概要
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CheckCheck
！

1010
年年
1212
月
末
月
末

加
盟
店
数

加
盟
店
数

2.3%

北海道

 
東北

11,289店舗

日
本
全
国
の

 

不
動
産
店
舗
数

 

（
推

 
定

 
）

25.5万店舗

 
（推定）

首都圏

東京【本社】

北関東

東海

北陸甲信越

69.9%

2.2%

3.6%

1.4%
近畿

16.2%

【支店】

【営業所】

中国

1.1%

四国

0.9%

数字の見方数字の見方

出所：潜在市場規模はいちよし経済研究所レポートより

九州
沖縄

2.4%

【支店】

2.3%

北海道

 
東北

11

22

11

22

地域区分

全体の加盟店

 
数に対する比

 
率

PP o i n to i n t

地域別加盟店数の状況

大手管理会社を中心に加盟店開拓、物件数増加に注力しているため増加率低い

・4つの営業拠点を中心に、地域密着型営業を展開中。特に首都圏、大都市圏の大手管理会社を中心に開拓。

・事業者間物件情報流通サービス「ラクづけ」専用プラン（加盟店数には含まれず）の会員は10年12月末時点で948店舗となった。

地域別加盟店分布比率地域別加盟店分布比率

事業概要
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株式会社
 

ネクスト
 

東証第一部
 

2120

20112011年年33月期月期
 

業績報告業績報告連連

 
結結

予予

 
想想

累累

 
計計
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単位：百万円
【参考】

 
09年3月期

 
（実績）

10年3月期

（実績）

11年3月期

（予想）
増減額 増減率

売 上 高 8,927 10,779 10,754 ▲25 ▲0.2%

売 上 原 価 257 243 228 ▲14 ▲6.2%

販 管 費 7,670 8,556 8,952 +395 +4.6%

人件費

広告宣伝費

営業費

減価償却費

貸倒･保証履行引当金

その他販管費

2,934

2,130

361

332

167

1,743

3,583

1,926

515

364

188

1,978

3,459

2,628

334

376

83

2,074

▲124

＋702

▲180

+12

▲105

+96

▲3.5%

＋36.4%

▲35.1%

+3.3%

▲55.9%

+4.9%

営 業 利 益 998 1,979 1,572 ▲406 ▲20.6%

当期純利益 375 1,026 996 ▲29 ▲2.9%

営業利益率 11.2 ％ 18.4% 14.6% ▲3.8p ―

売上高▲0.2％、営業利益▲20.6％、当期純利益▲2.9％の見込み

※1

 

2011年2月14日に業績予想を修正しております。

※2 セグメント別売上高に関しては20ページへ。

※3

 

売上高を最大化させるべく、削減したコストの一部を直接収益に結びつきやすい広告へ投下。

※2

※3

連連

 
結結

予予

 
想想

PP o i n to i n t

2011年3月期業績予想
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CheckCheck
！

配当性向10％。当期純利益の修正にあわせ、配当金も530円の見込み

※「普通配当」の金額は、連結当期純利益に応じて都度変動（配当性向10％程度）いたします。

利益配分に関する基本方針

当社は、積極的な事業展開の推進、利

 
益の継続的な増加に努めるとともに、財

 
務体質の充実・強化を図るための「内部

 
留保」および「将来の成長に関する投

 
資」を中心に据えながら、更に株主の皆

 
様への利益還元を重要な経営方針の一つ

連連

 
結結

予予

 
想想

として位置付けています。

配当金につきましては、中長期的な事

 
業計画等を勘案して、毎期の業績に応じ

 
た弾力的な成果の配分を行うことを基本

 
方針としています。

PP o i n to i n t

年間配当金（予定）

項目項目

650円
普通配当:550円、記念配当100円

530円

20102010年年33月期（実績）月期（実績） 20112011年年33月期（予想）月期（予想）

連結当期純利益 1,026百万円 996百万円

配当性向 11.3％
(記念配当含む)

10.0％

配当予想2011年3月期業績予想

※2011年2月14日に業績予想を修正しております。
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10年3月期 11年3月期09年3月期

コスト削減しつつ、売上高最大化のために広告宣伝費へ追加投資

11.2%
18.4% 14.6%

32.9%

33.2%
32.2%

23.9%
17.9% 24.4%

32.1% 30.5% 28.8%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

-09年3月期-

実績

-10年3月期-

実績

-11年3月期-

予想

998
1,979 1,572

2,862

3,583
3,459

2,130

1,926 2,628

2,934

3,290 3,093

0

2,000

4,000

6,000

8,000

10,000

12,000

-09年3月期-
実績

-10年3月期-
実績

-11年3月期-
予想

単位：
百万円

：「原価とその他販管費（桃）」改善。コスト削減や、予定していた営業費用を広告宣伝費へ振向けたことにより減少の見込み。

：「広告宣伝費（緑）」上昇。削減した他の費用を追加投資する見込み。特に問合せに直結しやすい広告へ追加投資予定。

：「人件費（青）」減少、比率悪化。中途採用に遅れがあり、金額は減少も、売上高の下方修正により、売上高比率は悪化の見込み。

：「営業利益（橙）」率悪化。限界利益率が高い（今回修正予想で97.9％）為、売上高の下方修正により利益率も悪化の見込み。

金額 構成比率

営業利益

人件費

広告宣伝費

原価と

その他販管費

1.7p
改善

連連

 
結結

PP o i n to i n t

10年3月期 11年3月期09年3月期

5.5p
悪化

予予

 
想想 費用の売上高構成比率の推移2011年3月期業績予想



20
Copyright (c) 2011 NEXT Co.,Ltd. All Rights Reserved. 20

全てのサービスで増収見込み(撤退した賃貸保証事業を除く)

連連

 
結結

PP o i n to i n t

単位：百万円 サービス名
【参考】

 
09年3月期

 
（実績）

10年3月期

 

（実績）
11年3月期

 
（予想）

増減額 増減率

不動産情報
サービス

H O M E ’ S , レンターズ等 注1 8,609 9,963 10,423 +460 +4.6%

地域コミュニティ L o c o c o m 注2 26 27 33 +6 +22.2%

賃貸保証 賃 貸 保 証 注3 278 783 268 ▲515 ▲65.8%

その他 そ の 他 注4 13 4 28 +24 +600.0%

連結 合 計 8,927 10,779 10,754 ▲25 ▲0.2%

予予

 
想想

注1

 

賃貸・不動産売買の物件数は順調に増加しているが、1月から問合せの数に応じた課金形式へ移行したものの、問合せ数が想定を下回る

 
見込みのため、売上高も大幅に予想を下回る見込み。マンション供給戸数や一戸建てに関しては、供給戸数の増加やオプションサービスの

 
拡販が好調のため、予想を大きく上回る見込み。

注2

 

Lococom：ページビュー等の媒体価値が伸び悩み収益化に遅れ。ならびにスマートフォン対応やビジネスモデルの変更遅れ。

 
注3

 

10年8月2日に連結子会社の㈱NFSの全株式売却に伴い同事業から撤退いたしました。11年3月期2Qより連結の範囲から除外しています。

 
注4

 

その他は「損害保険代理店事業」、「有料職業紹介事業（10年9月より事業縮小）」等により構成されています。

注5

 

サービス別売上高詳細は参考資料に掲載。

セグメント別売上高の推移2011年3月期業績予想
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・顧客

 

（有料）：クライアント自ら物件情報や施行事例を、当社管理サイト（HOME’S）へ登録

・利用者（無料）：パソコンや携帯電話から当社管理サイト（HOME’S）へアクセスし、物件情報や不動産情報を閲覧し、

 
気に入った物件があれば、不動産会社へメールやフリーダイヤルでお問合せ可能（不動産会社へ課金）

顧客顧客

不動産仲介会社
不動産管理会社

デベロッパー

ハウスメーカー
工務店

リフォーム会社

利用者利用者

物件情報

会社情報
施行事例

WEBサイト

情報の閲覧

お問合せ

上：PCサイト
右：モバイルサイト

ネクスト（ネクスト（『『HOMEHOME’’SS』』））

課金

課金

新料金体系の導入

無料

無料

問合わせ数に応じた課金形式と掲載物件数に応じた課金形式の２つのモデルPP o i n to i n t

不動産情報サービスのビジネスモデル

課金

物件問合せ
(賃貸・不動産売買)
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物件数の増加

広告宣伝費投下

UU数の増加
サイト施策

問合せ数の増加

収益向上

・SEO施策強化

・掲載物件の名寄せ

・レコメンドエンジン

 
の研究開始

・情報審査体制強化

電話・メール数に応

 
じた課金形式

（2011年1月より）

日本最大級の

279万物件

 
（2010年12月）

・リスティング追加投資

・YouTubeタイアップ

・各種プロモーション

圧倒的な物件数を強みに、各施策の実施により収益拡大スパイラルを描いていくPP o i n to i n t

顧客満足度向上

新料金体系導入の狙い不動産情報サービスのビジネスモデル
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CheckCheck
！

ポイント

物件網羅性の更なる向上を目指す

CheckCheck
！

改定内容

基本会費を値下げ、物件掲載を無料とし、問合せ数に応じた課金形式へ移行

１．掲載料金を無料にすることで物件を掲載しやすくする。

２．基本料金を値下げすることで、入会しやすく、継続利用しやすくする。

３．賃料・物件価格に応じた料金体系にすることで、料金の地域格差を是正する。

2011年1月より『HOME’S』の新料金体系導入を決定。更なる物件網羅性向上を目指すPP o i n to i n t

■

 

月額基本会費

 
15,000円

■

 

掲載枠の追加料金

 
＋30件

 

15,000円～

■

 

オプション商品

 
商品毎に設定

現在の主な課金形式現在の主な課金形式

■

 

月額基本会費

 
10,000円

■

 

掲載枠の追加料金

 
なし（原則掲載件数無制限）

■

 

問合せ課金額（メール・電話1件毎に）

 
賃

 

貸：賃料の2.0～5.5％（※1）

 
売買・投資：物件価格の0.01～0.05％（※2）

■

 

オプション商品

 

商品毎に設定（変更なし）

新課金形式（問合せ課金形式）新課金形式（問合せ課金形式）

※1

 

1件～15件までは5.5％、16件～60件まで4.0％、61件～2.0％

 

※2

 

1～5件まで0.05％、6～20件まで0.02％、21件～0.01％

新料金体系の概要不動産情報サービスのビジネスモデル
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物件数の増加

今後の課題と対策今後の課題と対策現況現況項目項目

PP o i n to i n t

物件数は前期比＋96.1%と好調
・12月末物件数279万件(＋96.1％)

・1月末物件数251万件（＋73.8％）

物件数は好調に増加も、課金可能問合せ数に至る各種指標が想定を下回る

ユニークユーザー数
(UU数)の増加

前期比プラスも、想定を下回る
・広告宣伝費は前期比36.5％増

・1Q：454百万円、2Q：525百万

 

3Q：517百万円（実績値）

問合せ数の増加
前期比プラスも、想定を下回る
・問合せに至る率(CVR)が向上せず

・UU数が下回り、問合せ数も伸び悩み

課金可能問合せ数
の増加

想定を下回る（前期比なし）
・課金できない問合せ(※1)が想定以上

・平均課金料率(※2)が想定を下回る

・空き家総数500万件の掲載を目指す

・加盟店毎に設定されている課金上限額

 

引き上げのための営業を強化

・4Qに1,131百万円(連結)の広告宣伝費投下予定

・集客に直結するリスティングを中心に投下

・現在２つのキャンペーンを実施中

・ブランディングは来期に対策を講じる予定

※1 課金できない問合せ：同一ユーザーが31日以内に同じ不動産店舗に問合せをした場合、2件目以降の問合せには課金せず。32日目以降は再度課金。

 

※2 課金料率：物件の賃料や価格に応じて課金する際の料率のこと。同月内での問合せ数に応じて段階的に料率が下がっていく。

・多変量解析も更に注力し、CVR向上の為の

 

施策スピードを加速させる

・問合せ＋成約すると抽選でプレゼントが

 

当たるキャンペーンを実施

・UU数、問合せ数を最大化させる

・一部の顧客に問合せが偏らないよう、

 

オプション商品の拡販をしていく

新料金体系の課題と対策不動産情報サービスのビジネスモデル
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第
3
四
半
期
の
ポ
イ
ン
ト

前年同期比で増収・増益を達成。営業利益(四半期累計)は過去最高を記録。

売上高

 

：8,098百万円（前年同期比＋

 

3.5％）

 
営業利益

 

：1,780百万円（前年同期比＋

 

26.1％）

 
四半期純利益：1,153百万円（前年同期比＋

 

61.8％）

最重要視している掲載物件数は好調に増加。2010年12月時点では279万件を突破。

地域コミュニティサイト「Lococom」、早期の収益化に向けて準備を進める。

 
東京23区の飲食店を対象にプレ営業を開始。今春、スマートフォンへの対応予定。

自然言語処理技術を有するリッテル社の子会社化、暮らしとお金のポータルサイ

 
ト「MONEYMO」オープン、医療系情報サービス「eQOLスキンケア」リリース

なお、当期よりセグメント情報を変更しています。

 
詳細は2010年8月10日発表の「セグメントの変更に関するお知らせ」をご覧ください。

1月より「HOME’S賃貸・不動産売買」、「HOME’S不動産投資」の課金形式変更。

 
課金可能問合せ数が想定を下回る見込みとなり、通期業績予想を下方修正。

2011年3月期
 

第3四半期
 

ハイライト
連連

 
結結

累累

 
計計
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売上高

8,098

 
百万円

1,780

 
百万円

加盟店数

11,289

 
店舗

加盟店単価

49,507

 
円

＋3.5 ％

＋276百万円

＋2.7％

＋296 店舗

増減要因増減要因前年同期比前年同期比

 
（（44--1212月対比）月対比）

項目項目

※09年12月末からの増減数

※09年12月からの増減額

サマリー

増収増収 前年同期比で売上高＋3.5％、営業利益は＋26.1％の２桁増

：首都圏の増加数が最も多く+520店舗となった。

：重要指標を「物件数＞加盟店数」とし、新規開拓の営業人員を抑えながら、

 
既存顧客を中心に物件数を増加させているため、増加ペース鈍化。

：掲載課金形式から、現行の問合せ課金形式への移行を促進しているが、

 
現在は電話問合せには課金していないため、加盟店単価は一時的に下落。

：不動産売買において、外部要因によりオプション利用率が高い(加盟店単価が

 
高い)一部の加盟店が退会し、加盟店単価が下落。

※オプション売上高、オプション商品ランキングは参考資料に掲載

：前年同期比の金額ベースでは賃貸、新築一戸建てが寄与。

 
増減率では新築一戸建て、注文住宅・リフォームが寄与。

：賃貸保証事業撤退により、2Q以降同事業の売上高がなくなったため、

 
連結としては3.5％増収。同事業を除くと7.8％増収。

※セグメント別売上高推移の詳細は30ページ

：広告宣伝費は+9.5％となったものの、増収効果と賃貸保証事業（前年同期は

 
73百万円の営業損失）から撤退したことにより2桁増益。

※販管費の項目別推移の詳細は28、29ページ、セグメント別損益は31ページ

2011年3月期
 

3Q決算情報

PP o i n to i n t

連連

 
結結

＋26.1 ％

＋368百万円

▲9.8％

▲5,372円

増益増益

営業利益

累累

 
計計
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CheckCheck
！

CheckCheck
！

673

1,411

1,780

09年3月期
3Q累計

(4-12月)

10年3月期
3Q累計

(4-12月)

11年3月期
3Q累計

(4-12月)

215

712

1,153

09年3月期

3Q累計

(4-12月)

10年3月期

3Q累計

(4-12月)

11年3月期

3Q累計

(4-12月)

6,409
7,821 8,098

09年3月期
3Q累計

(4-12月)

10年3月期
3Q累計

(4-12月)

11年3月期
3Q累計

(4-12月)

売上高(百万円) 営業利益(百万円) 四半期純利益(百万円)

＋3.5％
＋22.0％

＋26.1％

＋61.8％

「HOME’S賃貸・不動産売買」主要指標の推移

連結業績の推移

セグメント別売上高：30ページ セグメント別損益：31ページ
主な費用の推移：28、29ページ
売上高に対する費用の比率：29ページ

株主還元策：18ページ

主要指標の推移
連連

 
結結

＋109.7％

＋230.0％

1,133
1,424

2,792

09年3月期
3Q末

10年3月期
3Q末

11年3月期
3Q末

掲載物件数(千件)

＋96.1％
＋25.7％

地域別加盟店分布比率：15ページ賃貸・不動産売買の物件数内訳：13ページ
地域別物件数：14ページ

9,434

10,993 11,289

09年3月期
3Q末

10年3月期
3Q末

11年3月期
3Q末

加盟店数(店舗)

54,447 54,879

49,507

09年3月期
3Q末

10年3月期
3Q末

11年3月期
3Q末

加盟店単価(円)

▲9.8％
＋0.8％

＋2.7％
＋16.5％

2011年3月期
 

3Q決算情報
累累

 
計計
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単位：百万円
09年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

10年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

1111年年33月期月期

 
3Q3Q累計累計

 
（（44月月--1212月）月）

増減額

 
（対前期比）

増減率

 
（対前期比）

売 上 高 6,409 7,821 8,098 ＋276 ＋3.5%

売 上 原 価 182 181 155 ▲25 ▲14.2%

販 管 費 5,552 6,228 6,162 ▲66 ▲1.1%

人件費

広告宣伝費

営業費

減価償却費

貸倒･保証履行引当金

その他販管費

2,110

1,545

262

238

124

1,271

2,660

1,367

389

272

100

1,437

2,649

1,497

259

243

71

1,441

▲11

＋129

▲130

▲28

▲29

＋3

▲0.4%

＋9.5%

▲33.4%

▲10.5%

▲29.3%

＋0.2%

営 業 利 益 673 1,411 1,780 ＋368 ＋26.1%

四半期純利益 215 712 1,153 ＋440 ＋61.8%

営業利益率 10.5% 18.0% 22.0% ＋4.0p －

売上高＋3.5％、販管費▲1.1％、営業利益＋26.1％と2桁増益

営業損益の推移

※1

※4

連連

 
結結

PP o i n to i n t

※

 

賃貸保証事業撤退（㈱NFS売却）により売上高、販管費減少。前期の㈱NFSは売上高562百万円、販管費629百万円、営業損益▲67百万円。

※1

 

平均連結従業員数579名（前期比＋3名）。新卒は23名（前期比▲15名）。前期の㈱NFSの人件費は282百万円。

※2

 

主に直接収益に結びつきやすい広告費への投下。

※3

 

前期は退会抑止･住替え促進キャンペーン実施。前期の㈱NFSの営業費は125百万円。

※4

 

前期の㈱NFSのその他販管費は137百万円。

※5

 

当期、㈱NFS株式売却損229百万円、本社移転に伴う損失引当金74百万円、資産除去債務に関する会計基準の適用に伴う過年度分の費用22

 
百万円を特別損失に計上、㈱NFS株式売却損等による課税所得減少により、法人税等は前期比▲408百万円。

※2

※3

2011年3月期
 

3Q決算情報
累累

 
計計

※5
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費用の売上高構成比率の推移

増収と賃貸保証事業撤退により、営業利益率は22.0％の＋4.0pと大幅に改善

10.5%
18.0% 22.0%

32.9%

34.0%
32.7%

24.1%

17.5%
18.5%

32.4% 30.4% 26.8%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

3Q累計(4-12月)
-09年3月期-

3Q累計(4-12月)
-10年3月期-

3Q累計(4-12月)
-11年3月期-

673
1,411 1,780

2,110

2,660
2,649

1,545

1,367
1,497

2,079

2,381
2,171

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

7,000

8,000

3Q累計(4-12月)
-09年3月期-

3Q累計(4-12月)
-10年3月期-

3Q累計(4-12月)
-11年3月期-

単位：
百万円

：「原価とその他販管費（桃）」は売上高増加、賃貸保証事業撤退による費用の減少が大きく寄与し、大幅に改善。

：「広告宣伝費（緑）」は直接収益に結びつきやすいネット集客費を中心に増額。

：「人件費（青）」率は売上高の増加や、賃貸保証事業撤退により改善。

※基本的な考え方は、人件費・広告宣伝費の売上高に対する割合は「人件費：30％」、「広告宣伝費：20％」程度とする。

金額 構成比率

営業利益

人件費

広告宣伝費

原価と

その他販管費

3.6p
改善

連連

 
結結

PP o i n to i n t

11年3月期

 
3Q累計(4-12月)

09年3月期

 
3Q累計(4-12月)

0.3p
改善

2011年3月期
 

3Q決算情報
累累

 
計計

10年3月期

 
3Q累計(4-12月)

11年3月期

 
3Q累計(4-12月)

09年3月期

 
3Q累計(4-12月)

10年3月期

 
3Q累計(4-12月)
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注1

 

前年同期比で賃貸は＋8.1％、加盟店数の積上げとオプション販売が寄与。

 
不動産売買の掲載物件数の前年割れや、一部顧客の外部要因による退会等によりほぼ横ばいとなった。

掲載新築分譲マンション棟数は前年割れが続いているものの、下げ止まり感を見せる。特集やオプション売上好調により僅かながら

 
増収となった。

注2

 

賃貸保証は事業撤退により、2011年3月期2Qより連結の範囲から除外しています。

 
注3

 

その他は「損害保険代理店事業」、「有料職業紹介事業（10年9月より事業縮小）」等により構成されています。

注4

 

セグメント間取引については、相殺消去しています。

 
注5

 

サービス別売上高詳細は参考資料に掲載。

売上高は全てのサービスで前年同期比を上回る(撤退した賃貸保証事業を除く)

セグメント別売上高の推移
連連

 
結結

PP o i n to i n t

単位：百万円 サービス名
09年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

10年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

1111年年33月期月期

 
3Q3Q累計累計

 
（（44月月--1212月）月）

増減額

 
（対前期比）

増減率

 
（対前期比）

不動産情報
サービス

H O M E ’ S , レ ン タ ー ズ 等 注1 6,209 7,233 7,783 ＋549 ＋7.6%

地域コミュニティ L o c o c o m 19 20 25 ＋4 ＋21.6%

賃貸保証 賃 貸 保 証 注2 169 562 268 ▲293 ▲52.2%

その他 そ の 他 注3 9 4 19 ＋15 ＋308.5%

連結 合 計 6,409 7,821 8,098 ＋276 ＋3.5%

2011年3月期
 

3Q決算情報
累累

 
計計
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セグメント別損益推移

不動産情報サービスの営業利益は増収により＋17.9％と2桁増

1,744
2,056

▲248 ▲230
▲73

19

▲65
▲17

▲ 500

▲ 300

▲ 100

100

300

500

700

900

1,100

1,300

1,500

1,700

1,900

2,100

2,300

3Q累計(4-12月)
-10年3月期-

3Q累計(4-12月)
-11年3月期-

単位：百万円

：不動産情報サービス

 

(橙）は、549百万円の増収により、312百万円の増益。変動費が極めて少ないため利益への寄与度高い。

：地域コミュニティ（青）は、API公開に向けた開発、サイトトラフィック(ページビュー・セッション)に応じた費用等が増加。

 
前期の10年3月末にソフトウェアを全額減損したため、当期の減価償却費は大幅減。

：賃貸保証（緑）は、11年3月期の1Qに営業黒字化。事業撤退により、2Q以降は連結対象外。

：その他（桃）、収益化が遅れていた有料職業紹介事業は10年9月をもって事業縮小決定。

その他

不動産情報サービス

地域コミュニティ

賃貸保証

連連

 
結結

PP o i n to i n t

10年3月期

 
3Q累計(4-12月)

11年3月期

 
3Q累計(4-12月)

単位：百万円 増減額 増減率

不動産情報サービス ＋

 

312 ＋

 

17.9%

地域コミュニティ ＋ 17 ―

賃貸保証 ＋ 92 黒字転換

その他 ▲ 47 ―

連結営業利益 ＋

 

368 ＋

 

26.1%

※1 不動産情報サービス以外のセグメントは前年同期

 
がマイナス（営業損失）のため、増減率を記載していません。

 
※2 賃貸保証は当期の2Qより連結の範囲から除外しています。

対前年同期比

累累

 
計計 2011年3月期

 
3Q決算情報

注

 

当期より、セグメントの変更及び間接費の配賦比率を

 
見直しました。

過年度分の数値に関しても、新たなセグメント、

 
新たな配賦比率に基づき記載しています。その他
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単位：百万円
前期末

 
10年3月末

【【当四半期末当四半期末】】

 
1010年年1212月末月末

増減額 増減率 主な増減要因

資 産 9,870 9,666 ▲204 ▲

 

2.1% 現預金の減少

 

1,332百万円/流動資産の減少(※1)

 
売掛金の減少

 

64百万円/流動資産の減少

 
立替金の減少

 

278百万円/流動資産の減少(※2)

 
貸倒引当金の減少

 

138百万円/流動資産の増加(※2)

 
有形固定資産の増加(※3)

流動資産 8,185 6,809 ▲1,375 ▲

 

16.8%

固定資産 1,684 2,856 ＋1,171 ＋69.6%

負 債 2,667 1,504 ▲1,162 ▲

 

43.6% 未払法人税等の減少

 

681百万円/流動負債の減少

前受金の減少

 

506百万円/流動負債の減少(※2)

賞与引当金の減少

 

178百万円/流動負債の減少

保証履行引当金の減少

 

141百万円/流動負債の減少(※2)

 
資産除去債務の増加

 

235百万円/固定負債の増加

有利子負債ゼロ

流動負債 2,661 1,265 ▲1,396 ▲

 

52.5%

固定負債 5 239 ＋234 ＋4,304.2%

純 資 産 7,203 8,161 ＋958 ＋

 

13.3%
利益剰余金の増加

 

1,031百万円/純資産の増加

少数株主持分の解消

 

69百万円/純資産の減少(※4)

１株当たり純資産 38,175.21円 43,526.50円 ＋5,351.29円 ＋

 

14.0%

のれんの償却状況
のれんの

 

総額
期首

 

残存価額
10年4月-10年12月

 

償却額
残存価額 残月数

償却終了

 

年月

旧 ： ㈱ ウ ィ ル ニ ッ ク 50,000 20,000 7,500 12,500 15ヶ月 2012年3月

単位：千円

連結貸借対照表とのれんの状況

BPSは＋14.0％、㈱NFS株式譲渡によりB/Sスリム化

連連

 
結結

PP o i n to i n t

※1 現預金の減少の主な要因：法人税・配当金の支払い、㈱ウィルニック株式取得、㈱NFSへの増資、品川新オフィス敷金・工事代等。

 
※2 ㈱NFS株式譲渡に伴うB/S項目の増加・減少。

 
※3 固定資産の増加の主な要因：本社移転に伴う建物附属設備(資産除去債務費用計上による増加278百万円を含む)、敷金の増加等。

 
※4 少数株主持分の解消要因：㈱ウィルニック株式取得(100％子会社化)による解消。

※当社（㈱ネクスト）と㈱ウィルニックは、2010年7月1日に当社を存続会社とする吸収合併を行いました。

2011年3月期
 

3Q決算情報
累累

 
計計
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単位：百万円
前年同期

 
09年4-12月

【【当累計期間当累計期間】】

 
1010年年44--1212月月

増減額 主な項目
前年同期

 
09年4-12月

【【当累計期間当累計期間】】

 
1010年年44--1212月月

営業CF ＋

 

1,036 ＋

 

778 ▲

 

257

税引前利益

減価償却費

関係会社株式売却損

本社移転損失引当金

法人税等支払

1,283百万円

272百万円

―

―

▲531百万円

1,438百万円

243百万円

229百万円

74百万円

▲1,139百万円

投資CF ▲

 

393 ▲

 

1,986 ▲1,592

有形固定資産の取得

無形固定資産の取得

子会社株式売却による支出(※)

敷金及び保証金の差入

▲165百万円

▲223百万円

―

▲3百万円

▲334百万円

▲172百万円

▲755百万円

▲654百万円

財務CF ▲ 24 ▲

 

124 ▲ 99

配当金の支払 ▲37百万円 ▲120百万円

現金及び

現金同等物の増減
＋

 

617 ▲1,331 ▲1,988

現金及び

 
現金同等物残高

5,037 5,156 ＋

 

118

連結キャッシュフロー

㈱NFSの譲渡、本社移転等により投資CFは約▲20億円、残高は51億円となった

連連

 
結結

PP o i n to i n t

2011年3月期
 

3Q決算情報

※子会社株式売却は、㈱NFSの株式譲渡によるもの

累累

 
計計
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今後の取組み今後の取組み

株式会社
 

ネクスト
 

東証第一部
 

2120
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ネクストグループの戦略は「DB＋CCS」（※）でグローバルカンパニーを目指すPP o i n to i n t

今後の取組み

※「DB＋CCS」=「データベース」＋「コミュニケーション＆コンシェルジュサービス」の略称

ユ
ー
ザ
ー

DB

住 教育働 食地域 医療金融

住 教育働 食地域 医療金融国内

海外

・・・

・・・

CCS

✔どんなデバイスからでも、いつでも・
誰でも・どこからでも欲しい情報が
得られるデータベース

✔人々の“暮らし”に密着した網羅性を
持つデータベース

✔国内・海外問わないデータベース

✔情報に偽りがないデータベース

◆コミュニケーションサービス

✔人との「出会い」、「つながりやぬくもり
を実感できる」サービス

✔お互いに助け合えるサービス

◆◆コンシェルジュサービスコンシェルジュサービス

✔その人に最適な情報を取捨選択し、
提案できるサービス

✔潜在的なニーズまでも抽出し、
レコメンドするサービス

「DB＋CCS」の提供による
世の中の「不」の解消

「DB＋CCS」の提供による
世の中の「不」の解消

「DB＋CCS」イメージ

ユーザーのニーズ

大量のデータ

最適なデータ
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収益基盤の不動産情報サービスの成長に加え、新たな事業、海外への展開も検討中

売
上
高

PP o i n to i n t

経営理念を
実践する

事業展開により
暮らしのインフラを

目指し規模を
拡大していく

新規事業(未提供)

・医療分野（2月開始予定）
・教育分野

 

等

海外展開（未展開）

・不動産情報サービス
・地域コミュニティ
・その他

時間軸現在 将来像

今後の取組み

基盤事業

・不動産情報サービス

新規事業(提供済み)

・地域コミュニティ
・暮らしとお金の情報サイト

 
（2月開始）

2011年2月現在

CheckCheck
！

中
長
期
目
標

【経営指標】

１．営業利益率：25％を目指す

２．生産性の向上

３．継続的な配当、利益成長による還元

【事業展開】

１．HOME’Sの圧倒的No.1＝物件網羅性向上

２．新たな収益基盤の確保

３．海外展開
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CheckCheck
！

過去３期の
業績推移

CheckCheck
！

リッテル社の
概要

PP o i n to i n t

今後の取組み

自然言語処理技術を有するリッテル社を子会社化し、次世代サービスの研究を進める

商号

 

株式会社リッテル

事業内容

 

「情報リテラシー」、「情報技術」、

 
「自然言語処理」を軸とした事業

資本金

 

100百万円

設立年月日

 

2007年４月２日

株式取得日

 

2011年２月３日

持株比率

 

100％

単位：千円 2008年3月期 2009年3月期 2010年3月期

売 上 高 42,352 58,457 48,439

営業利益 △8,011 9,491 △27,922

経常利益 △5,234 12,252 △26,771

当期純利益 △5,399 10,167 △26,956

純資産 68,100 78,267 77,811

総資産 89,872 118,349 134,441
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PP o i n to i n t レコメンデーション・エンジンの開発を進め「DB+CCS」の実現を目指す

※「DB＋CCS」=「データベース」＋「コミュニケーション＆コンシェルジュサービス」の略称

ユ
ー
ザ
ー

DB

住 教育働 食地域 医療金融

住 教育働 食地域 医療金融国内

海外

・・・

・・・

CCS

リッテル社の技術を伴った「DB＋CCS」イメージ

ユーザーのニーズ

大量のデータ

最適なデータ ■リッテル社の技術

✔ 大容量データの分散処理技術

（Hadoop）

✔ 自然言語処理

（テキスト・データマイニング）

✔ レコメンデーション・エンジン

参考：35ページ

今後の取組み



39
Copyright (c) 2011 NEXT Co.,Ltd. All Rights Reserved. 39

地域コミュニティ『Lococom』のフルリニューアル予定。スマートフォン対応も開始PP o i n to i n t

コンセプトは、『みんなでつくろう！一人ひとりが楽しめる街の情報』

今後の取組み
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月間約628万人が訪れる地域コミュニティサイトPP o i n to i n t

CheckCheck
！

サイト名 Lococom (ロココム)

URL http://www.lococom.jp

開設日 2006年10月16日

種別 地域コミュニティサイト

掲載単位 全国3,200全ての市区郡町村を網羅

個人会員数 約72万人

店舗会員数 約26,000店

月間セッション数 約628万セッション

月間ページビュー 約2,037万ページビュー

モバイルサイトも有り。

 

2010年4月には

 

iモードの公式サイト化

53 54
56

58 59 60
62 63 64 65 66 67

69 70 71 71 71 72

1,218

1,4561,414

1,298

2,101

1,933

1,747

1,869

2,209

2,087
2,037

184 188 196 196 183 173

373

498
559

501
446

497

646
714

660 625 620 628

2,136

1,847

1,280

2,128

1,400

2,155

1,707

7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月

2010年

個人会員数(万人)

ページビュー(万ページビュー)

セッション数(万セッション)

地域コミュニティサイト『Lococom』
【「Lococom」サイト指標の推移】

(万ページビュー)

(万人)

(万セッション)

※2010年12月時点

地域コミュニティ『Lococom』の状況今後の取組み
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Lococom とは

 

Ⅱ

PP o i n to i n t

Lococomの情報の広がり

ソーシャルメディアを通じて利用を活性化させ、ポイント付与で更に利用を促進する

今後の取組み

認知 体験

共有

共感

・来店
・フォロー

・サービス
・ブログ
・メッセージ

・チェックインポイント

・口コミポイント

・店舗でサービスを受ける

・店舗と交流する

Lococomのみならず、

Twitter,mixi,Facebook等

ソーシャルメディア経由で

共有できるよう連携予定

クーポン利用ポイント

・レコメンド

・タイムライン

Lococomの情報の
広がり方イメージ

Lococomの情報の
広がり方イメージ

店舗 ユーザー
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参考資料参考資料

参考資料

 

・・・42-50ページ

グループ会社について

 

・・・49ページ

株主構成

 

・・・48ページ

コーポレートトピックス

 

・・・47ページ

IR情報に関するお問合せ窓口と「IRニュース」のご案内

 

・・・50ページ

オプション売上高の推移

 

・・・45ページ

サービス別売上高の推移

 

・・・43-44ページ

オプション商品ランキング

 

・・・46ページ
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連連

 
結結

※1

※2

※3

※4

※5

単位：百万円 サービス名

【参考】

09年3月期

（実績）

10年3月期

（実績）

11年3月期

（予想）
増減額 増減率

不動産情報
サービス

賃 貸 ・ 不 動 産 売 買 5,931 7,014 7,127 +113 +1.6%

新築分譲マンション 1,142 1,061 1,125 ＋64 ＋6.0%

新 築 一 戸 建 て 600 804 980 ＋176 ＋21.9%

注文住宅・リフォーム 374 417 499 ＋82 ＋19.7%

レ ン タ ー ズ 273 302 327 ＋25 ＋8.3%

そ の 他 注3 286 362 364 ＋3 ＋0.8%

セ グ メ ン ト 計 8,609 9,963 10,423 +460 +4.6%

地域コミュニティ L o c o c o m 26 27 33 +6 +22.2%

賃貸保証 賃 貸 保 証 注4 278 783 268 ▲515 ▲65.8%

その他 そ の 他 注5 13 4 28 +24 600%

連結 合 計 8,927 10,779 10,754 ▲25 ▲0.2%

※1

 

賃貸・不動産売買：物件数は順調に増加。1月から問合せの数に応じた課金形式へ移行したものの、問合せ数が想定を下回る見込みのため、

売上高も大幅に予想を下回る見込み。

※2

 

マンション：供給戸数は増加しつつあり、掲載棟数も徐々に回復傾向。企画商品好調により予想を大きく上回る見込み。

※3

 

一戸建て：オプションサービスの拡販好調。掲載件数も順調に増加し、予想を大きく上回る見込み。

※4

 

その他の中では、引越し見積もり、HOME’S介護が予想を大きく上回る見込み。

※5

 

Lococom：ページビュー等の媒体価値が伸び悩み収益化に遅れ。スマートフォン対応やビジネスモデルの変更も予定より遅れている。

注1

 

11年3月期より、セグメントの変更を行いました。過年度分についても変更後のセグメントに組み替えて記載しています。

注2

 

セグメント間取引については、相殺消去しています。

注3

 

不動産情報サービス「その他」は「HOME’S不動産投資」、「HOME’S引越し見積もり」、「HOME’S介護」、HOME’S派生事業等により構成されています。

注4

 

10年8月2日に連結子会社の㈱NFSの全株式売却に伴い同事業から撤退いたしました。11年3月期2Qより連結の範囲から除外しています。

注5

 

その他は「損害保険代理店事業」、「有料職業紹介事業（10年9月より事業縮小）」等により構成されています。

2011年3月期業績予想サービス別売上高の推移
予予

 
想想
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注1

 

11年3月期より、セグメントの変更を行いました。過年度分についても変更後のセグメントに組み替えて記載しています。

注2

 

セグメント間取引については、相殺消去しています。

注3

 

不動産情報サービス「その他」は「HOME’S不動産投資」、「HOME’S引越し見積もり」、「HOME’S介護」、HOME’S派生事業等により構成されています。

注4

 

10年8月2日に連結子会社の㈱NFSの全株式売却に伴い同事業から撤退いたしました。11年3月期2Qより連結の範囲から除外しています。

注5

 

その他は「損害保険代理店事業」、「有料職業紹介事業（10年9月より事業縮小）」等により構成されています。

2011年3月期

 

3Q決算情報
連連

 
結結

※1

 

加盟店数の積上げとオプション販売が寄与。

 
不動産売買は掲載物件数前年割れや、一部の顧客が外部要因で退会したこと等によりほぼ横ばいとなった。

 
※2

 

掲載棟数は前年割れが続いているものの、下げ止まり感を見せる。特集やオプション売上好調により僅かながら増収となった。

※3

 

掲載物件数、加盟店数、加盟店単価すべてにおいて前年同期末比2桁成長となった。

※4

 

HOME’S注文住宅を中心に2桁成長。

※5

 

賃貸保証は事業撤退により11年3月期2Qから連結対象外。

※1

※2

※3

※5

単位：百万円 サービス名
09年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

10年3月期

 
3Q累計

 
（4月-12月）

1111年年33月期月期

 
3Q3Q累計累計

 
（（44月月--1212月）月）

増減額

 
（対前期比）

増減率

 
（対前期比）

不動産情報
サービス

賃 貸 ・ 不 動 産 売 買 4,273 5,102 5,402 ＋300 ＋5.9%

新 築 分 譲 マ ン シ ョン 851 783 805 ＋21 ＋2.8%

新 築 一 戸 建 て 426 582 708 ＋125 ＋21.6%

注文住宅・リフォーム 273 303 363 ＋59 ＋19.6%

レ ン タ ー ズ 197 226 244 ＋18 ＋8.0%

そ の 他 注3 188 235 259 ＋24 ＋10.2%

セ グ メ ン ト 計 6,209 7,233 7,783 ＋549 ＋7.6%

地域コミュニティ L o c o c o m 19 20 25 ＋4 ＋21.6%

賃貸保証 賃 貸 保 証 注4 169 562 268 ▲293 ▲52.2%

その他 そ の 他 注5 9 4 19 ＋15 ＋308.5%

連結 合 計 6,409 7,821 8,098 ＋276 ＋3.5%

サービス別売上高の推移
累累

 
計計

※4
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10年3月期 11年3月期09年3月期

70 74 82 87 92 95 109116118114115120133142152154165166179195196186181189198202208214211196

389392397
404408418

429441443427421418423
421427430

429436443
445452436427421402399395389375362

459466479492500513
538557562541536539557563580585594603623640648

622609611601602604604587
558

7月8月9月10月11月12月1月 2月3月4月 5月6月7月 8月9月10月11月12月1月2月 3月4月5月 6月7月8月9月10月11月12月

掲載課金から問合せ課金への移行期により、各種指標は12月までダウントレンド

2010年12月現在の「HOME’S賃貸・不動産売買」の主要指標

加盟店数

 

11,289店舗

 

加盟店単価

 

49,507円

 

月次売上高

 

558百万円

 

オプション比率

 

35.1％

8,000

9,000

10,000

11,000

12,000

48,000

50,000

52,000

54,000

56,000

58,000

60,000

加盟店数

 

単位：店舗
加盟店単価

 

単位：円

加盟店数

 
（左軸）

加盟店単価

 
（右軸）

物件掲載

 

売上高

オプション

 

売上高

単位：百万円

PP o i n to i n t

オプション売上高の推移
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CheckCheck
！

１１

 

ＨＯＭＥ’Ｓ特別広告枠（広告ポイント）

２２

 

ＨＯＭＥ’Ｓパノラマ掲載

３３

 

問合せ課金利用料

４４

 

検索エンジン利用料

５５

 

営業スタッフ検索利用料

６６

 

キャッチコピー一覧表示

７７

 

ラクづけコピー枠（初ランクイン）

１

２

３

４

５

６

18

連続１位連続１位

 

ＨＯＭＥ’Ｓ特別広告枠（広告ポイント）

検索結果画面に

 
上位表示で露出ＵＰ
金額：10pt 5,000円～

22位位

 

ＨＯＭＥ’Ｓパノラマ掲載

 
66位位

 

キャッチコピー一覧表示

物件独自の魅力を

 
検索結果一覧画面で

 
表示し、アピール

金額：10物件

 

3,000円/月

前四半期前四半期 順位順位 オプション商品名オプション商品名

CheckCheck
！

PP o i n to i n t

※

 

10～12月の売上高ランキング（前四半期＝10年7～9月）

上位順位は固定、7位に事業者間物件情報流通サービス「ラクづけ」が初ランクイン

CheckCheck
！

77位位

 

ラクづけコピー枠（初ランクイン）

オプション商品ランキング

静止画より更に

 
リアルな情報を提供

金額：10物件

 

5,000円/月

「賃貸･不動産売買」オプション商品
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CheckCheck
！

2011年１月よりコーポレートメッセージを
Enter the NEXT stage へ

このコーポレートメッセージには、以下7 つの意味を込めております。

1. 人々にとって、ネクストが欠かせない存在となる

2. 人々にとって、より良い未来の扉が開かれる

3. 人々にとって、より良い環境がおとずれる

4. ネクストが、未来の扉を開く

5. ネクストが、それぞれのライフスタイルにとって

 

身近な存在となる

6. ネクストが、人々をより良いライフステージへと導く

7. ネクストが、次なる段階に突入する

2011年１月によくあるご質問をリリース

CheckCheck
！

コーポレートサイトに「よくあるご質問」をリリースいたしました。

 

以下の5項目、合計53件が掲載されています。

 

（件数はいずれも2011年2月3日現在）

①会社概要（15件）

 

、②株式事務（11件）、③株主還元（7件）

④経営方針・経営戦略（9件）

 

、⑤決算・財務情報（11件）

コーポレートトピックス

<新コーポレートロゴ>

<サイトイメージ>

ネクスト初のCSR報告書をリリース

<その他の新しいロゴ>

<掲載場所>
ネクストコーポレートサイト
＞CSR＞CSR報告書

http://www.next-group.jp/csr/csr_report/
http://www.next-group.jp/csr/csr_report/
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株主数

主な株主

3,255名（2010年9月末現在）

 

10年3月末比

 

▲981名

ネクスト役員、楽天株式会社（同社の持分法適用会社）

2010年3月末から981名減少し3,255名へ、海外投資家比率は＋4.1pとなった。PP o i n to i n t

株主構成 2010年9月末現在
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レンターズトップページレンターズトップページ
<http://www.ra1.co.jp/>

2007年4月に株式交換を行い完全子会社化。

不動産会社向け営業支援システムASPサー

ビス「レンターズネット」を提供し、不動

産会社の業務の効率化に役立ちます。

「レンターズネット」の主な機能

①

 

物件データ管理・ポータル出稿

コンバート機能

②

 

仲介会社情報管理・一括FAX送信機能

③

 

反響データ管理、顧客データ管理、

 

マネジメント業務管理機能

㈱レンターズとは

レンターズネットの各種機能レンターズネットの各種機能

㈱㈱レンターズレンターズ

不動産会社自社ページ

HOME’S SUUMO at home AD PARK REINS

①ポータル出稿コンバート機能

不動産会社は、2～3つのポータルサイトへ物件情報を出稿していると
言われており、レンターズネットに物件データを登録していれば、それぞれの
ポータルへ一括で掲載できるため、複数回物件を登録する手間が省けます。

管理会社の取引

 

仲介会社各社

②仲介会社管理・一括FAX送信機能

不動産仲介会社の個別業務実績をシステムで自動集計し、管理できるので、
より実績の高い仲介会社を選んで物件仲介を依頼することができます。
物件が空室と同時に、図面が仲介会社へパソコン上から自動送信されます。

レンターズネット

不動産会社不動産会社

物
件
情
報
登
録

デ
ー
タ
閲
覧
・検
索

・
分

 
析

 
・管

 
理

ASPサービスの

提供・運営

HOME’S会員等

HOME’S SUUMO at home AD PARK REINS

問合せ

返 信

各ポータルサイトへの問合せデータを一元管理。履歴検索や、自動返信
機能等もあり、ユーザーへの即時対応で顧客満足度を向上させられます。

③反響データ管理・顧客管理機能

不動産会社向け業務支援サービスをASPで提供

グループ会社について 連結子会社

 

㈱レンターズ
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お問合せ先

株式会社

 

ネクスト

経営企画部

 

経営企画グループ

 

福澤

電話

 

03-5783-3603

 

（平日10:00～18:00）

ファックス

 

03-5783-3737

E-mail

 

ir@next-group.jp

会社サイト

 

http://www.next-group.jp/

モバイルサイト

 

http://www.next-group.jp/m/

IRニュース
のご案内

ステークホルダーの皆様に迅速に情報をお届けすること

 
と、より当社のことを身近に感じていただくために、以

 
下の内容を『IRニュース』として、毎月2回程度の頻度で

 
配信をしています。

①決算短信や毎月20日に開示している月次情報

②既存サービスや新サービスのリリース情報等

ご登録は、以下の登録フォームよりお願いいたします。

【登録フォーム】

 
http://www.next-group.jp/ir/magazine/index.html

ネクスト

 

IR 検索

IR情報に関するお問合せ窓口

mailto:ir@next-group.jp
http://www.next-group.jp/
http://www.next-group.jp/m/
http://www.next-group.jp/ir/magazine/index.html
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